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Cinqmontres iconiques
dans lesquelles investir

Afin de prédire quelles montres vont gagner en valeur sur le marché
secondaire, deux Genevois lancent un index permettant de suivre
l’évolution du prix d’une vingtaine de modèles phares. Andrea Machalova

D
O
S
S
IE
R

H
O
R
L
O

L
à où les gens ont seule-

ment un feeling, nous y

mettons des chiffres»,

s’exclame d’entrée de jeu

Alain Chevée. Cela fait

trois ans que ce banquier privé gene-

vois planche sur l’élaboration d’un in-

dex permettant de suivre l’évolution

du prix des montres sur le marché

secondaire, et deprédire ainsi les ten-

dances. Réalisé sur la base demilliers

de transactions, glanées sur les sites

desmaisons de ventes aux enchères

et de revendeurs demontres, l’index

permet aujourd’hui de suivre la per-

formance notamment de trois

marques, Rolex, Audemars Piguet et

PatekPhilippe, à traversunevingtaine

demodèles décomposés en 150 réfé-

rences, de 2015 à aujourd’hui. Des in-

dices qui seront prochainement dis-

ponibles sur le site deWatch Spare.

Ceprojet estmenéencollaboration

avecNicolas Commergnat, fondateur

d’Alliance Genève et deWatch Spare,

reconnu comme l’expert mondial

dans la restauration demontres. Cela

fait quinze ans que cet horloger indé-

pendantet spécialistede la rénovation

demontres de luxe rénove et certifie

les modèles qui passeront à l’encan

chez Phillips. Une grande partie des

modèles lesplusprisés, atteignantdes

prix records, sont passés entre ses

mains. Chaquemontrequi atterrit sur

son établi est numérisée et scannée,

permettant à l’horloger d’établir une

immensebasededonnées, réunissant

aujourd’hui plusieurs milliers de

montres.Unpassageaupeignefinqui

permet de déterminer si la montre a

subi des rénovations ou si l’ensemble P
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o
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1. Rolex Oyster.

2. Aquanaut de

Patek Philippe.

3. Bulgari Octo.

4. Overseas

de Vacheron

Constantin.

5. Tank de Cartier.

d’établir la valeur financière de leur

bien. Je peux aujourd’hui appuyer

mon expertise sur une approche fi-

nancière», souligne l’expert. L’étudede

leur base de données permet au duo

desepositionner sur lesmodèles sus-

ceptibles de prendre de la valeur.

Parmi ces derniers: l’Aquanaut de Pa-

tek Philippe (+60% sur les douze der-

niers mois), la Rolex Oyster (+45%),

l’Overseas de Vacheron Constantin

(+20%), laBulgariOcto (+7%)et laTank

de Cartier (+5%). «Il y a encore quatre

ans, une Oyster intéressait peu de

gens. Elle a été soutenue par la com-

munication de Rolex. Beaucoup de

gensquinepouvaientplusavoir accès

à la Daytona se sont reportés vers ce

modèle. Cequi justifie l’augmentation

des prix sur le marché secondaire,

entraînant un effet de vague», ajoute

Nicolas Commergnat.

Parmi les modèles qui devraient

gagner en valeur, le duo classe égale-

ment laCode 11.59d’AudemarsPiguet.

«C’est une montre qu’il est souvent

recommandé d’acheter par lesmaga-

sins avant de pouvoir accéder à la

Royal Oak. Certains clients la re-

vendentaujourd’hui àperte.Mais si on

suit la logique de la Oyster, son prix

devrait croître dans les années à ve-

nir», noteAlain Chevée.

Une spéculation qui devrait durer

Pour les fondateurs de l’index, la de-

mande pour desmontres de luxe de-

vrait se poursuivre, tout comme celle

pour leshorlogers indépendants. «Il y

a quelques années, le marché des

montres secondairesétait dominépar

le vintage. Aujourd’hui, les acheteurs

se tournent toujours plus vers les

montres neuves, car cela requiert

moins de connaissances spécifiques

liées à l’horlogerie», pointe Nicolas

Commergnat.

L’écart importantentre leprixd’achat

d’unemontreenmagasinetsarevente

immédiate 20 à 50% plus cher sur le

marché secondaire ont conduit à une

spéculation certaine. «Dans cette pé-

riode de risque géopolitique et d’infla-

tion grimpante, il est normal que les

investisseurs désirent protéger leur

argent enachetantdes actifs tangibles

et encore «relativement» accessibles»,

conclutAlainChevée.

est d’origine. Tous les composants de

lamontre sont ainsi numérisés, les fi-

geant dans le temps. Une façon de

garantir à l’acheteur et au vendeur

l’authenticité de l’objet.

60%sur un an pour l’Aquanaut

«Avec lamontéedesprixdesmontres

auxenchères, toujoursplusdeclients

viennent me voir, car ils ont besoin

1.

3.

4.

5.

2.

LUXE BILAN 31

NOUVEAU

LE PREMIER SÉRUM
ÉLIMINATEUR DE
CELLULES ZOMBIES,
ACCÉLÉRATRICES
DE VIEILLISSEMENT.

www.nescens-beauty.com


